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Analise de Promocoes

Essa ferramenta foi desenvolvida com o propésito de permitir o usuario analisar resultados de
promogdes passadas e criar promogcodes.

A ferramenta consiste em exibir as informacdes de venda do periodo selecionado, separando as
vendas em promocao e as vendas sem promocao, para que o usudrio consiga identificar a eficiéncia
da promocgao.

A ferramenta ainda traz o histérico dos Ultimos 12 meses do produto para que o usuario possa
acompanhar a evolucao do produto durante o Ultimo ano.

Por fim, a ferramenta permite que seja criada as promocdes a partir desta analise.

Para abrir esta ferramenta basta entrar no menu em:

Gerenciamento—-Estoque—Promocdes—Anadlise de Promocao

Ao clicar nesta opcao aparecera a seguinte interface:
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Analise de Promocdes

O usuario primeiramente deve escolher o periodo a ser analisado, escolhendo a data de inicio e de
término.

Pelo botao Filtro, o usuario podera escolher quais as classes de produtos serao exibidas. Caso alguma
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classificacao seja escolhida, entdo o botdo estara selecionado. Caso esteja desmarcado entao serao
analisados todos os produtos.

O usuario podera também filtrar em relacao ao Estoque, podendo ser todos os produtos, ou apenas 0s
itens que estao em estoque, ou ainda aqueles que estao com excesso em estoque. Esse ultimo sera
validado em dias, e para isso e preciso que o usuario escolha a quantidade de dias que considera
como sendo excessivo. Além dos filtros ligados aos produtos, o usuario também podera filtrar qual o
tipo de promocao serd analisado, e se deseja exibir todos os produtos independentemente se tiveram
Ou nao promogao no periodo, ou apenas aqueles que tiveram promogao.

Uma vez selecionado os filtros, serao exibidos os itens que respeitarem os critérios de filtragem.
Serao exibidas as seguintes informacdes:

- Referente ao Produto:

Cédigo - Cddigo de barras do produto;

Produto - Descricao do produto;

Qtde em Estoque - Quantidade disponivel em estoque;

Unid. - Unidade de venda do produto;

Venda Diaria - Média de venda diaria do produto nos ultimos 6 meses;
Estoque em dia - Quantidade de dias que o estoque atual duraria pela média de venda;
Validade - Data de validade mais proxima;

Custo Atual - Custo atual do produto;

Preco Atual - Preco de venda atual do produto;

Margem Lucro - Margem de lucro em (R$);

11. Margem Venda Atual - Margem sobre Preco de venda em (%);

12. Margem Custo Atual - Margem sobre valor de custo atual em (%);

13. Promocao - se o produto esta ou nao em promogao atualmente;
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- Referente ao periodo:

Qtde Vendida- Quantidade vendida no periodo

Custo Total - Valor de custo total do periodo

Venda Total - Valor de venda total do periodo

Margem Total - valor de venda subtraido do valor de custo do periodo

Margem Venda - Margem Total divido pelo valor de venda

Margem Custo - Margem Total divido pelo valor de custo

Venda Diaria no Periodo - média de venda por dia no periodo

Qtde Dias no periodo - Quantidade de dias considerado, é usado o menor intervalo entre inicio e
termino ou data de cadastro e termino
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- Referente ao periodo - vendas sem promocao

Qtde Venda sem promocdo - Quantidade vendida no periodo sem estar em promocao

Custo Total sem promocao- Valor de custo total do periodo sem estar em promocao

Venda Total sem promocdo- Valor de venda total do periodo sem estar em promocao

Margem Total sem promogao- valor de venda subtraido do valor de custo do periodo, apenas das
vendas sem estar promogao

Margem Venda - Margem Total Sem Promogao divido pelo valor de venda

6. Margem Custo - Margem Total Sem Promocao divido pelo valor de custo

7. Venda Didria sem promocao- média de venda por dia no periodo que nao teve promogao
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8. Qtde Dias sem promocao - Quantidade de dias considerado, é usado o periodo em que nao havia
promocao

- Referente ao periodo - vendas com promocao

Qtde Venda com promocao - Quantidade vendida no periodo sem estar em promocao;

Custo Total com promocgao- Valor de custo total do periodo sem estar em promogao;

Venda Total com promocao- Valor de venda total do periodo sem estar em promocao;

Margem Total com promocao- valor de venda subtraido do valor de custo do periodo, apenas das
vendas sem estar promogao;

Margem Venda com promocao - Margem Total com Promocao divido pelo valor de venda;

Margem Custo com promoc¢ao - Margem Total cem Promocao divido pelo valor de custo;

Venda Didria com promocao - média de venda por dia no periodo que ndo teve promocao;

Qtde Dias cem promocao - Quantidade de dias considerado, é usado o periodo em que a promocao
esteve ativa;
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- Referente a insercao da promocao

1. Preco Promocao - o preco do produto em promogao;
2. Dt. Inicio Promocao - Data de inicio da promocao - campo nao obrigatério;
3. Dt. Termino Promocao - data d termino da promogao - campo nao obrigatério.

De posse dessas informacdes, o usuario podera inserir produtos em promogcao, para isso deve digitar
no campo “Preco Promocao” o preco promocional. Ao clicar em “Gerar promo¢ao” serao inseridos 0s
itens na promocao e serd aberto a janela de promocao para que o usuario possa confirmar a operacao.

Na parte inferior sdo exibidos as vendas dos Ultimos 12 meses do produto selecionado, separando a
venda sem promocao e os tipos de promocao.
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